
Kursleitung:
Dr. Frank Buskotte (KEB Osnabrück)

Referentin:
Kilia Ultes
Dipl.-Psych., 
NLP-Trainerin,
Coach und Trainerin

KOMMUNIKATION 
überzeugend und 

erfolgreich

Februar – Juli 2019 / Osnabrück

Kursort:
Haus der pastoralen Dienste (Priesterseminar),
Große Domsfreiheit 5, 49074 Osnabrück

Kurskosten: 1.190 €
Ratenzahlung möglich
Fördermöglichkeiten: www.bildungspraemie.info

Kontakt:
Tel.: 0541 35868-71, Fax: 0541 35868-76
Mail: info@keb-os.de, www.keb-os.de 

Anmeldeschluss / Lastschrift:
15.01.2019 bzw. bis die Höchstgrenze
von 12 Personen erreicht ist.

Die Kursgebühr wird ca. fünf Werktage vor Kursbe-
ginn von Ihrem Konto abgebucht. Bei einer Absage 
Ihrerseits nach Anmeldeschluss ist in der Regel leider 
keine Erstattung der Kursgebühr möglich, ebenso wie 
bei nicht vollständiger Teilnahme am Kurs. Wir bitten 
um Verständnis.
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Dr. Frank Buskotte         
Kath. Erwachsenenbildung          

Harald Langner 
Diözesan-Caritasverband 

Anmeldung (auch online möglich)

Kurstermine

Di.,            
Do.,       
Di.,          
Mi.,        
Mi.,
Sa.,
Do.,

je 09:00 - 17:00 Uhr

Hiermit melde ich mich an zur

„Kommunikationsprofi im Beruf“ (ZOKA9001)

Name, Vorname:

Anschrift/Telefon/Mail:

SEPA-Lastschriftmandat
KEB Osnabrück, Gr. Rosenstr. 18, 49074 Osnabrück

Gläubiger ID: DE07ZZZ00000461757

Die Mandatsreferenz setzt sich zusammen aus der Kursnr. + Ihrem Vor- 

und Nachnamen (z. B. ZKKA4000Gabi Mustermann).

Ich ermächtige die KEB, Zahlungen von meinem Konto mittels einmaliger 

Lastschrift einzuziehen. Zugleich weise ich mein Kreditinstitut an, die 

von der KEB auf mein Konto gezogenen Lastschriften einzulösen.

Hinweis: Ich kann innerhalb von 8 Wochen, beginnend mit dem Belas-

tungsdatum, die Erstattung des belasteten Betrages verlangen. Es gelten 

dabei die mit meinem Kreditinstitut vereinbarten Bedingungen. 

Name und Anschrift  Kontoinhaber:

IBAN DE  _  _   _  _  _  _   _  _  _  _   _  _  _  _   _  _  _  _   _  _

BIC  _  _  _  _  _  _  _  _    _  _  _

  

Datum   Unterschrift

In dieser modular aufgebauten Seminarreihe     
lernen Sie
 
•   Ihre Selbst-Stärke zu entwickeln 
•   Sich sicher und souverän zu präsentieren 
     Konflikten zu begegnen und konstruktive 
     Lösungen zu finden 
•   Erfolgreiche Gespräche mit Kunden und 
     Kollegen oder auch dem Chef zu führen 
•   Sichere Verhandlungsführung 

Nach Durchlaufen dieser Module sind Sie in der 
Lage, jeder beruflichen Herausforderung sicher zu 
begegnen, sich dementsprechend vorzubereiten 
oder auch ganz spontan selbstsicher zu reagieren. 
Sowohl Tricks und Kniffe der Gesprächsführung 
als auch die neusten Präsentationstechniken ste-
hen Ihnen zur Verfügung. Sie kennen Ihre Stärken 
und können diese dementsprechend einsetzen um 
Ihre Ziele zu erreichen. Ihr Handlungsrepertoire 
wird erweitert und Sie erreichen Ruhe und Gelas-
senheit in vielen Situationen.

Voraussetzungen für eine Teilnahme ist eine ab-
schlossene Berufsausbildung oder Studium und 
mindestens zwei Jahre Berufserfahrung.  

Sie sind herzlich eingeladen !

                  

Prüfungen für qualifizierten Abschluss 

•   Multiple Choice Test 
•   Prüfungsgespräch (ca. 20 Minuten) 
•   Präsentation (ca. 20 Minuten) 

Inhalte der Weiterbildung 

•   Überzeugende Persönlichkeit 
•   Erfolgreiche Gespräche 
•   Begeistern und Überzeugen 
•   Souverän und sicher im Konflikt 

19.03.2019
11.04.2019
14.05.2019 
12.06.2019 
03.07.2019
17.08.2019
29.08.2019


